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商店街ネットイベントSHOP
開業のおすすめ

売れた時のみ手数料発生で、出店リスクゼロ!!

店舗の業績アップと商店街のイメージアップになります。

BJmokaプロダクション

イベントの実施は、ネットとリアルで相乗効果
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１．商店街ネットイベントSHOP開業の提案の背景

商店街を取り巻く環境変化への対応
～商店街イベントも変化が必要～

商店街を取り巻く環境の変化
コロナ禍の影響による個人の生活様式の変化

・３密（密閉、密集、密接）を避ける行動
・移動・外出消費の自粛の増加
・通販やテレワークの活用

デジタル技術の活用した新しいサービスの誕生
（オンライン商店街等）

店舗の業績アップと商店街の
イメージアップ

商店街の環境の変化の対応策

商店街ネットイベントSHOP

「地域の持続可能な発展に向けた商店街づくりのノウハウ集」２０２２年 経産省中小企業庁より

定期的リアルイベントの開催で集客効果
リアルでの販売 リアルイベントでの販売
ABC商店会

A商店
商品A1

商品A2

商品A3

商品A4

商品An

B商店
商品B1

商品B2

商品B3

商品B4

商品Bn

商品C1

商品C2

商品C3

商品C4

商品Cn

C商店

お店で購入
お客様

ABC商店会イベントでの販売

お客様

商品A1

商品A４

商品B2

商品B3 商品C4

各商店が一緒に販売 集客イベント開催
各種ベント開催
・パフフォーマンス
・音楽演奏
・スタンプラリー
・抽選会等

お客様

開催コスト高
手間がかかる

課題

１．商店街ネットイベントSHOP開業の提案の背景
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リアルとネットイベントの定期的開催が効果的
イベントの実施は、ネットとリアルで相乗効果

ABC商店会ネットイベントでの販売
集客イベント開催

各商店が一緒に販売
各商店別に商品購入可 各種ベント開催

・パフフォーマンス
・音楽演奏
・スタンプラリー
・抽選会等

商品A1

商品A
４

商品B2
商品B3 商品C4

A商店
B商店
C商店
特別特価

左の商店を選択
すると商店別
の商品が表示
される

ネットで購入

お客様

動画

開催コスト安い
売り上げ５％のみ
手間がかからない

ABC商店会リアルイベントでの販
売

イベントの会場でで購入
お客様

商品A1

商品A４

商品B2

商品B3 商品C4

各商店が一緒に販売 集客イベント開催
各種ベント開催
・パフフォーマンス
・音楽演奏
・スタンプラリー
・抽選会等

開催コスト高
手間がかかる

提案

相乗
効果

課題

１．商店街ネットイベントSHOP開業の提案の背景

ネットとリアルのイベントでの成功事例
「むなこれ」ネット通販ネットショップ（参加店舗は２１店舗）

・多い時は2カ月に1回のペースでイベントに出店していた。
・新型コロナウイルス感染症の影響でイベントが軒並みなくなり、出店が皆無となった。
・それに合わせて実店舗での売り上げも落ち込んできた。
・ネットショッピングに「むなこれ」のネット通販として21店舗が参加している。
・単品のほか、各店舗の商品を詰め合わせた「むなかたの贈り物」というセット商品も考案した。

→通販用の商品開発も進めた。参加店舗の中には、通販に向かない商材を扱っているところもあるが、
通販向けに冷凍商品を開発するなどして、なるべく多くの店舗が通販に加われるようにした。

・「実店舗とインターネットで販売」とお客さまに案内できるとイベントとネット通販の相乗
効果が期待でき、参加店舗の販路をいっそう拡大していきたい。

＜商店街ネットSHOPの取り組みへの BJmokaプロダクションからの提案＞
SHOP参加の店舗ごとの単品販売だけでなく、顧客がセットで購入したい商品セットを考案して売る。
→単品では特別な商品でなくともイベント限定特別セット商品として、購買意欲のある商品セットが
考えられるはず。それにより売り上げ増加と商店街の店舗同士の連携がより強くなる効果も生まれる

独立行政法人中小企業基盤整備機構が運営のJnet21 2022年7月20日より

１．商店街ネットイベントSHOP開業の提案の背景



2022/10/21

購買意欲のある商品セットで急成⾧の事例

開業からある程度順調に店舗も増やしてきましたが、徐々に経営拡大の難しさに直面
していた。個人の生活様式の変化にも対応するべく、ネットにショップを開業した。

顧客目線に立った工夫で実店舗の３倍の売上げ!!

ネット出店のきっかけ

成功のポイント 新規顧客につながった「セット商品」

店舗のジャンル:キッズアパレルの販売

【工夫の着目点】わんぱくな子供は、着替えが何かと必要では?

そこに着目して、特に洗い替えをたくさん用意しておきたいこどものショーツや
靴下を５セットにして販売したところ、たちまち注文が殺到した。
子育て中の保護者のニーズを上手につかんだことが、新規顧客の獲得ににつながった。
最初から、あれもこれもと「欲を出さず」に、自分たちのできることから、徐々に増
やしていったことが、成功につながったのではないか。

１．商店街ネットイベントSHOP開業の提案の背景

２．ネットイベントSHOPの開業準備と運用の概要
店舗の業績アップと商店街のイメージアップになります。

商店街ネットイベントSHOP開業
SHOPデザイン

・SHOP全体イメージ
・個別パーツデザイン

テンプレートにより作成
（標準パターンで作成）

運用と売り上げ分析

運 用
イベント終了

売り上げ分析

各ショップに
売上げ分配

商店街口座に売り上げ
金がシステム提供会社
から振り込み

BJmokaプロダクションが売り上げの５％
でお手伝します。（売上げゼロなら無料）

開業申込み
SHOPオーナー登録
・メールアドレス
・PW
サイト利用費用
・使用料金 ０円/月
（フリープラン適用）
・決済手数料 ５％

デザイン可能なのは、用意
されているテンプレートで、
できる範囲



2022/10/21

2．商店街ネットイベントSHOPの概要

商店街ネットイベントSHOPの準備・運用の費用
ネットショップ提供会社 BJmokaの支援業務

サイト利用費用
・使用料金 ０円/月
・決済手数料 ５％

準備・運用経費

各ショップに売り上げ分配

決済手数料
①ネット決済売上げの５％
②各SHOPで直接支払い
（ネット決済なし）
決済支払い 0円

＊ネット検索し、購入処理
支払は各SHOPの場合

商店街の開業と運用経費
準
備
・
分
析
支
援
費

ネットショップ
システム提供会社
STORES

一般購入者

商店街ネットSHOP 開業準備と売上分析支援

商店街ネットSHOPに出店した
個別SHOP別に売り上げを集計

売上げ分析
イベント終了後

ネットショップシステム
にストア作成

ネットSHOP開業準備

支援費
・売上げの５％
(ネット＋店舗払い）

・販売 0円
→支援費:0円

支払い

開業出店リスクゼロ!!

支払い

商店街ネットイベントショップ開業と運用フロー

店 舗

代表者商
店
会

ネット
システム
提供会社

BJmoka
プロダクション

役割区分 ショップ開業準備 開業と運用

・参加店舗名
・出店商品名と説明文
・商品の写真データ

メールアドレス・PW

参加店舗の決定
商品データ

SHOPオーナー登録

商店街ネット
イベントショップ

運用

・商品データ登録
・SHOPデザイン

ネット決済
手数料5%
ネット決済
売上金
(95%）

店舗別
売上げ

店舗別売上
分配

店舗別
売上げ店舗別売上げ店舗別売上げ店舗別売上げ

①

⑤②

② ③

④

⑥

⑦
SHOP
オーナー口座

開業準備・店舗別売上仕分け
支援手数料:売上金の5%

ネットショップ
システム提供会社

商店街
売上げ

・５．ネットイベント
ショップ運用準備支援 分析

仕分け支援

ネット
ショップ
システムSDカード

USB

振
込

⑧

ネットショップシステム
フリープラン使用料 ０円/月

売上金 0円なら手数料０円退会自由（出店リスクゼロ）

ネ
ッ
ト
イ
ベ
ン
ト
終
了

2．商店街ネットイベントSHOPの概要
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ネットショップシステム提供会社でのSHOP事例
2．商店街ネットイベントSHOPの概要

STORES

１．楽天では商店街用のネットSHOPを
開業が困難（ネットイベントは困難）

２．費用が高額で開業リスクが高い

システム提供会社にSTORES選定した理由
2．商店街ネットイベントSHOPの概要
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3．商店街ネットイベントSHOPのイメージ
（テストショップとしてBJmokaが開業したSHOP）

４つのSHOP

SHOＰごと
の商品写真と
商品名

イベント
パフォーマンス
動画

SHOP内
商品検索

https://bjmoka.stores.jp/

テストショップURL

4．ネットイベントSHOPの運用イメージ
購入者がログインして購入

ショッピン
グカート

購入選択
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選択したオールドノリタケ グリーン地金盛り花束絵 花瓶

購入するなら、
ショッピング
カートへ

4．ネットイベントSHOPの運用イメージ

4．ネットイベントSHOPの運用イメージ

SHOPでの注文履歴管理

CSV出力

Excel
出力
次ページ

システムの分析
標準メニュー
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4．ネットイベントSHOPの運用イメージ

商店街ネットSHOPに出店した個別SHOP別に売上げを集計分析
売り上げ分析（イベント終了後）

５．商店街ネットイベントSHOP開業のリスクなし!!
売れた時のみ手数料発生で、出店リスクゼロ!!

サイト利用費用

①使用料金 ０円/月
②ネット決済手数料
（決済売上げの５％）

システム提供会社

◎コンビニ決済
◎キャリア決済
◎銀行振込
◎翌月後払い（Paidy）
◎楽天ペイ
◎PayPay

③店舗直接支払い
０円

開業準備と運用支援
売上げゼロなら
手数料無料

開業準備・売上げ分析

各ショップに売上げ分配のデータ

支援費用
売げの５％
(ネット決済+店舗直接支払い)

売上げ
利益の一部を
手数料支払い

BJmokaプロダクション

●SHOPデザイン設計
●初期商品データ入力
●売上げ集計分析

（Excelで分析）
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６．開業に必要なことは?
今すぐSHOPを開業しましょう!!

SHOPオーナー登録
商店街SHOPの

・メールアドレス
・PW

参加店舗の決定と商品データ
・希望の店舗名
・出店商品名とその説明文
・商品の写真データ

SHOPデザイン基礎データ

商店街様でオーナー登録

・メールアドレス
・PW

メールアドレとPWを入力すれば
SHOP開設完了。

・メールアドレス・PW
・希望の店舗名
・出店商品名とその説明文
・商品の写真データ

USB又はSDカード
BJmokaプロダクション

SHOPデザイン作成

商店街ネットSHOP開業

商店街ネットイベントSHOPのイメージ
（テストショップとしてBJmokaプロダクションが開業したSHOP）

URL:https://bjmoka.stores.jp/

＜お問い合わせ先＞
商店街ネットイベントSHOP担当宛

Mail: 230211muraoka@gmail.com

商店街ネットイベントSHOP担当の経歴

http://balljugglermoka.jpn.org/index.html

http://smuraoka.sakura.ne.jp/profile.html

BJmokaプロダクション代表の経歴

BJmokaプロダクション
HP: http://balljugglermoka.jpn.org/index.html

＜問い合わせ先＞


